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De grootste online database 

met informatie over 2 miljoen

Nederlandse organisaties

Verbeter uw marketing en sales met



Company.info verbetert uw marketing en sales met informatie over meer dan 2 miljoen 

organisaties 

• Company.info integreert openbare informatie over alle organisaties
– 2 miljoen bedrijven, dagelijks up-to-date, online 24/7 beschikbaar

– In één oogopslag weet u alles over het bedrijf, de beslissers en de branche

– Informatie uit verschillende openbare bronnen

– Compleet, up-to-date en betrouwbaar

• Company.info is grootste inkoper KvK informatie in Nederland: meer dan € 3,5 mln
– Opgericht in 1998

– Continue innovaties op basis van klantenwensen hebben geleid tot meer dan 95% klantbehoud

– Groei door goed luisteren naar u

• Company.info heeft bij zakelijke dienstverleners veelal een marktaandeel van meer dan 50%
– ABN AMRO, Rabobank, Deutsche Bank, Robeco, NIBC, KASBANK, SNS Reaal

– LAVG, Vesting Finance, Bos Incasso, Solveon, Van Arkel, DAS Incasso

– De Brauw, NautaDutilh, Loyens & Loeff, Houthoff Buruma, BaliePlus

– PwC, KPMG, Deloitte, BDO, SRA, Ernst & Young

– Boer & Croon, Twynstra Gudde, Hay Group, BCG

– Achmea, Aegon, Delta Lloyd, Hewitt, Uvit



Enkele quotes van onze klanten.

Veel tijdwinst:

“Met Company.info zijn we veel minder tijd kwijt aan het verzamelen van informatie over onze klanten.”

Astrid Oudegeest, Relationship Manager Nationale Borg.

Ideale salestool:

“Dankzij Company.info weten onze account managers heel goed welke bedrijven in hun regio interessante 

prospects zijn.”

Patrick Pfaff, Regio Directeur Bedrijven Noord-Oost, ABN AMRO

30% KvK kosten besparing

“Des te meer mensen er mee gaan doen, des te meer KvK kosten wij gaan besparen. We zien nu al dat 

het werkt.“ Meer dan 30% kostenbesparing in 2009

Hella van Rijn, Kennismanager PwC

Hogere hitratio:

“Met Company.info kan sales zich succesvoller voorbereiden op gesprekken met klanten.”

Coen Olde Olthof, Vice President Marketing Getronics

Klantkennis:

“We willen onze lokale banken met Company.info ondersteunen om hun kennis over hun klant continu te 

verbeteren.”

Paul Dirken, directeur Rabobank Bedrijven.



Company.info verbetert elke stap in uw marketing en sales proces.

Betere prospects 

benaderd

Meer

verkopen

Hoger

klantbehoud

• Prospectlijsten maken

• Veel criteria om op te 

zoeken

• Mailinglijsten van personen 

maken

• Alle informatie over de klant 

in één oogopslag

• De klant en zijn business 

goed begrijpen

• Email alert met Inzicht in nieuws 

en veranderingen bij klant om 

klant vast te kunnen houden

• Up-to-date CRM informatie

Gesprek

Beter      

voorbereid

• Klant voelt zich beter 

begrepen

• Gesprek meer toegespitst 

op situatie van de klant

• Beter inspelen op de 

behoeften.

Waar wilt uw organisatie zich verbeteren?



Handelsregister

Websites van bedrijven

Marktrapporten

NieuwsFaillissementsregister

Company.info integreert openbare informatie over meer dan 2 miljoen bedrijven. 

Jaarverslagen

Google Streetview

www.rechtspraak.nl

Compliance lijsten

Accountmanager hoeft niet meer zelf naar 10 bronnen.



Company.info biedt het grootste platform om KvK documenten te delen met zakelijke 

en financiële dienstverleners in Nederland

Bespaar tussen de 30% en 70% op uw KvK rekening.



Eenvoudige en krachtige interface door iedereen in 30 seconden te begrijpen.



Contact-

gegevens en 

website

Omschrijving, 

omvang, sector, 

bankrelatie

Jaarverslagen 

voor strategie en 

behoeftes klant 

identificeren

Inspelen op 

het laatste 

nieuws

Uitgebreide bedrijfsprofielen voor prospectselectie en gespreksvoorbereiding

Ken uw klant in één oogopslag



Concern-

structuur voor

cross-sell

Bestuurs-

wisselingen

Uitgebreide bedrijfsprofielen voor prospectselectie en gespreksvoorbereiding

Ken uw klant in één oogopslag

Balans, 

Resultaten-

rekening

KvK informatie én 

loket

Alle DMU’s



Grafieken

Sector-

informatie

Uitgebreide bedrijfsprofielen voor prospectselectie en gespreksvoorbereiding

Marktrapporten

Benchmarking / 

peergroup 

analyse

Ken uw klant in één oogopslag



Zeer complete persoonsprofielen van meer dan 1 miljoen beslissers

In één oogopslag alle relevante informatie over uw gesprekspartner 

en ingangen tot uw gesprekspartner.



Iedereen kan zelf 24/7 via Company.info KvK documenten inzien en downloaden, het 

uittreksel verschijnt direct in beeld en kan worden geprint.

Bespaar kosten door 

geen nieuw uittreksel

te bestellen als er

geen wijzigingen zijn.



Ideale marketingtool voor prospectlijsten 

Bijvoorbeeld: Alle

chemische bedrijven

met meer dan 100 

medewerkers

Selecteer de beste prospects uit alle bedrijven in Nederland.



Beoordeel betrouwbaarheid relaties met compliance-, faillissementen- en 

rechtspraakmodule

Verspil geen tijd aan prospects met een verhoogd risico.



Ontvang emails bij bestuurswisselingen en veranderingen bij jouw klant.

Nieuws, bestuurdersmutaties en fusies- en overnames belangrijk voor clientmonitoring



Company Connectors voor sneller en foutloos invoeren van data in uw 

systemen.

Connectors maken het automatisch inlezen van CRM data in uw systemen mogelijk

• Company Connector: 

– Aanmaken nieuwe relatie in uw CRM systeem

– Registratie nieuwe klant via uw website

• Company Update Connector: Bijhouden (verhuis)mutaties van uw relaties in uw CRM 

systeem

• KvK Uittreksel Connector: Opvragen complete uittreksels voor compliance en 

regelgeving

• KvK Uittreksel Velden Connector: Opvragen alle bestuurders van een relatie

• Koppelen CRM systeem aan bedrijfsprofielen

• Koppelen CRM systeem aan persoonsprofielen



Company Connector: Aanmaken nieuwe relatie in uw CRM systeem

Werkwijze accountmanager

1. Voer naam of KvK nummer in

2. Selecteer juiste organisatie

Automatisch gevulde velden

• NAW

• Telefoonnummer

• KvK nummer

• Website

• Sector code (SBI)

• Werknemers

• Omzet 

• 1e bestuurder

• Direct Parent

• Dutch Ultimate Parent

• Etc.

Voordelen

• Tijdsbesparing

• Hoge datakwaliteit

• Hogere incassograad

• Meer gebruiksgemak

• Tevreden accountmanagers

• Tevreden marketeers



Company.info biedt veel voordelen

• Verbetering Marketing

– Uitgebreide selectiecriteria voor prospectlijsten 

• Verbetering Sales 

– Door betere informatie over klanten en prospect

• 30% tot 70% besparing op KvK kosten

– Minder dubbele opvragingen door handelsregister dossier

– Informatie al beschikbaar door opvragingen andere Company.info klanten

• Minder tijd kwijt aan het verzamelen van informatie

– Uitgebreide organisatie profielen

– Niet meer naar 10 bronnen voor het zoeken naar informatie

• Hogere datakwaliteit in (CRM) systemen

– Direct inlezen zonder overtypen

– Bespaart veel tijd

– Voorkomt herstelkosten achteraf



Wilt u ook een pilot? Bel 020 – 2 400 400 of mail sales@company.info

Verbetering sales:

“We zijn blij dat we nu beschikken over een 

zinvolle, actuele online bron die bijdraagt aan 

de kwaliteit van onze sales.”

Allard Borgers, sales manager Canon

Ideale prospecttool:

“Dankzij Company.info weten onze account 

managers heel goed welke bedrijven in hun 

regio interessante prospects zijn.”

Patrick Pfaff, Regio Directeur ABN AMRO

Veel tijdwinst:

“Met Company.info zijn we veel minder tijd kwijt 

aan het verzamelen van informatie over onze 

klanten.”

Astrid Oudegeest, relationship manager 

Nationale Borg

Hogere hitratio:

“Met Company.info kan sales zich succesvoller 

voorbereiden op gesprekken met klanten.”

Coen Olde Olthof, Vice President Marketing 

Getronics Pinkroccade
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